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Quality Media Press - O mercado portugués tem sido promissor?

Tem crescido neste mercado?

R. - Temos conseguido com os produtos que estavam na altura
jJ4& com alguma pujanca, as coisas tem crescido. A nossa
posicdo no mercado relativamente aos revestimentos estd com
uma melhor posicdo. Temos crescendo com 0S nossos produtos.
Neste momento estamos com mais quantidade de material que

estidvamos héd 4 anos atrés.

Q. — Como tem decorrido o mercado i1bérico?

R. - No mercado espanhol conseguimos a exclusividade do
produto revestimento, fizemos um acordo com a Alcor para
nos permitir ficar com exclusividade no mercado da Galiza.
Tem dado bons resultados, estamos Jj& com uma posicédo

razodvel.

Q. — No restante mercado espanhol ainda ndo entraram?




R. - N&do, porque héd obstaculos criados pelas exclusividades

em Espanha.

Q. — Qual a percentagem da vossa facturacdo do mercado
galego?

R. - Neste momento estamos com 31%

Q. — Qual o volume de facturacdo da empresa?

R. - Ronda os 4 milhdes de euros.

Q. — Quais as diferencas entre os dois mercados?

R. - E um pouco diferente pelo menos em termos de
mentalidade. Séo distintos essencialmente pela

agressividade que eles colocam nos negdcios, notamos que

sdo mais agressivos a nivel comercial.

Q. — Notam alguma concorréncia?

R. - N&o, nés estamos a falar em termos da parceria que
temos. A concorréncia eles é que a sentem e ndo nds.
Fornecemos o produto acabado e eles é que trabalham com a
empresa instaladora. Nbés ndo vamos concorrer directamente
com eles 14 nas empresas das obras, s6 fazemos ©

fornecimento de produto.

Q. — Como estd a crise a afectar os seus objectivos?



R. - 0Os nossos planos de negbdcio, parecendo um contra
senso, ndo estdo a ser afectados pela crise. Eu penso que é

pela qualidade do nosso trabalho.

Q. — A procura tem caido?

R. - Sim, tem caido. O gque se nota neste momento & que

procuram mais qualidade.

Q. — Mais em Portugal ou em Espanha?

R. - Nos dois. O qgue se nota em Espanha é que eles né&o

conseguem ter parceiros 1la para lhes mecanizar e fornecer

material capaz, ai estd o que podemos dizer a fuga a crise,

a qualidade do nosso trabalho.

Q. — A qualidade é o ponto forte da empresa?

R. — Sim e dessa ndés ndo abdicamos.

Q. - Fora de Portugal e da Galiza existe mais algum mercado
alvo?

R. - Temos feito algumas coisas em Angola, mais

concretamente em Luanda e temos projectos para outras

cidades de Angola.

Q. — Neste sector pode-se ganhar dinheiro em Angola ou nio?



R. - Noés nunca faremos uma incursdo directa em Angola é
sempre através de parceiros que ja 14 estdo instalados que
nos podem o nosso servigco e ndés fazemos. A parte mais
complicada em Angola é a logistica e nds empurramos a parte
da logistica para o nosso parceiro. Ndo estamos instalados

em Angola mas sim pontualmente vamos 1a fazer um negdcio.

Q. — Para quando espera que Portugal saia da crise?

R. - N&o sei, ndo consigo dar uma perspectiva. Fala-se de

melhorias pontuais.

Q. — Quais os objectivos para a empresa para o0s prdédximos 4
anos?
R. - A Inor tem tido sempre um crescimento muito

sustentado. Vamos caminhando passo a passo. De ha& 3 anos
para ca& colocamos novos produtos no mercado, aumentamos as
instalacdes quase para o triplo, fazemos novos produtos,
compramos novos equipamentos. Vamos sempre investindo em
aumentar a qualidade e introdugcdo de novos produtos no
mercado. Daqui a dois ou 3 anos ha-de ser a sequencia

disto, mais produtos, mais equipamentos.



